
 

 

  

Naturkost Ernst Weber GmbH 
Schäftlarnstr. 10 
81371 München 

Weitere Informationen finden Sie unter 
www.naturkostweber.de 

Wir sind ein international tätiges, mittelständisches Unternehmen, das seit über 33 Jahren mit Lebensmitteln aus 

kontrolliert biologischem Anbau handelt und damit Großhändler, Produzenten, Verarbeiter und den Lebens-          

mitteleinzelhandel bedient. 

You can take all the tea in China put it in a big brown bag for me sail right around all the seven oceans to 

us and our clients here (nach Van Morrison) 

Zur dynamischen Weiterentwicklung der Abteilung suchen wir ab sofort Unterstützung durch einen   

Key Account Manager (m/w/d) Bio-Tee 
 

     
Unser Angebot 

• Einen Arbeitsplatz mit sehr viel Gestaltungsspielraum in einem inhabergeführten Unternehmen mit 
Pioniergeist in der stark wachsenden Biobranche, selbstverständlich unbefristet. 

• Die Chance etwas entstehen zu lassen.  

• Jährliches Budget für Fort- und Weiterbildungen. 
• Komplette Übernahme der Fahrtkosten des öffentlichen Nahverkehrs. 
• Einen flexiblen Arbeitsplatz mit optionalem Home-Office Anteil. 
• Für uns ist es selbstverständlich mit freien Getränken, z.B. dem Wachmacher aus unserer Siebträ-

germaschine sowie einer umfangreichen Teeauswahl für Ihr Wohlbefinden am Arbeitsplatz zu sor-
gen.  

Ihre Bewerbung 
Sind Sie interessiert? Dann freuen wir uns auf Ihre Bewerbung mit Angabe Ihrer Gehaltsvorstellung und 

Ihrem Eintrittsdatum an bewerbung@naturkostweber.de. 

Noch Fragen offen? Wenden Sie sich gerne an gerne an Sandra Zierer (+49 89 746342-72) oder Sanja 

Wagner (+49 89 746342-76). 

 

    Ihr Profil  
• Sie bringen mehrjährige Berufserfahrung im Key Ac-

count Management Bereich der Lebensmittel-Branche 

mit und lieben es zu verkaufen.  

• In Ihrer bisherigen Laufbahn konnten Sie bereits ein 

gutes Netzwerk im Tee-/Biohandel aufbauen. 

• Sie bringen Begeisterung für Tee sowie die Biobran-

che mit, haben den Wunsch diese zu prägen und mit 

unserem Pioniergeist gemeinsam weiterzuentwickeln.  

• Sie bringen die Bereitschaft mit, auf Dienstreisen zu 

gehen.  

• In den Sprachen Deutsch und Englisch fühlen Sie sich 

zuhause und Verhandlungen führen Sie sicher und 

souverän. 

• Chinesisch als weitere Fremdsprachen ist das „Tüpfel-

chen auf dem i“. 

 

 

    Ihre Aufgaben  

• Ihre Hauptaufgabe ist es, neue Vertriebskanäle 

und Absatzmärkte zu erschließen und wichtige 

Kontakte im Teeumfeld zu knüpfen.   

• Sie übernehmen Verantwortung für Ertrag und Um-

satz.  

• Sie bedienen unsere Top-Kunden und pflegen 

diese wichtigen Beziehungen.  

• Die Übernahme des Einkaufs und der Beschaffung 

gehören für Sie selbstverständlich zu Ihren Aufga-

ben.      

• Mit Ihrer strukturierten und proaktiven Arbeitsweise 

planen Sie eigenständig Ihren Arbeitsalltag und 

stimmen sich reibungslos mit Ihren Schnittstellen 

(z.B. Qualitätsmanagement, Buchhaltung) im Un-

ternehmen ab.  
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